Eine klare Positionierung fithrt zum Erfolg

Konsequentes Selbstmanagement als Weg zum eigenen Profil

Ein Unternehmen in der Forstbranche er-
folgreich zu fiihren ist doch eigentlich
ganz einfach, oder? Sicher, Fach- und
Spezialwissen sind oft erforderlich und
eine professionelle Beratung kann so
manche knifflige Fragestellung lésen.
Voraussetzung ist, daB ein Problem be-
reits erahnt oder bekannt ist. Die grund-
satzliche Bereitschaft, Verdnderungen zu
akzeptieren, eine Losung zu wollen, ist
aber eine unabdingbare Voraussetzung.

Es ist zu spiit, wenn einem die Dinge iiber
den Kopf wachsen, der Uberblick verlo-
rengeht. StreB ist keine gute Vorausset-
zung fiir einen Klaren Kopf. Und doch ist
es einfacher. als man denkt, daBl das Sy-
stem nicht aus den Fugen geriit. Was Sie
brauchen ist: Ein Blatt Papier, einen Stift
und nicht zu vergessen — Thren Verstand!

Beginnen Sie, Ihre Strategie zu formulie-
ren. Stellen Sie sich und Thr Unternchmen

ir bauen Freude. Wir gehen auf Praxi

dar. Jeder verfolgt, sowohl im Privat- als
auch im Berufsleben, bewulit oder unbe-
wuBt eine Strategie. Und diese Strategie
hingt eng zusammen mit der Funktion,
die zeitlich, quantitativ und qualitativ an-
gestrebt wird. Funktion wird in einer Ma-
nagementlehre (EKS) definiert und be-
deutet konkret fiir Sie:

Welchen Wert und welchen Nutzen kann
ich anderen bieten?

Aus der Antwort konnte sich unter ande-
rem auch Thr unverwechselbares Profil er-
geben. Und nun kommen Stift, Papier und
Verstand zum Einsatz.

Beantworten Sie sich die Fragen:

« Fiir wen arbeite ich eigentlich?

« Wer hat einen Vorteil, daf es mich gibt?

* Was kann ich fiir diese Menschen lei-
sten?
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Die Fragen beziehen sich sowohl aul ma-
terielle als auch immaterielle Inhalte. Je
klarer Sie sich profilieren, desto leichter
steigern Sie Thre Anzichungskraft. Und
ehrlich: Was  wiirden lhre Kun-
den/Auftraggeber auf die Frage antwor-
ten, worin Sie ,nutzbringender™ sind als
Thre Mitbewerber? Fragen Sie doch ein-
fach mal! Fangen Sie an, Thr Profil zu er-
arbeiten und zu schiirfen, es lohnt sich -

materiell und immateriell.
FRANZ HERMANN

* Habe ich hierfiir Kompetenzen?
» Welchen konkreten Nutzen haben diese
Menschen davon?
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Unter dem Motto Sehen-Fahren-Staunen sind wir ab Mitte April wieder auf Praxistour
durch Deutschland unterwegs. Erleben Sie das Pfanzelt GroBmaschinenprogramm live
und (iberzeugen Sie sich unter realen Bedingungen von der Flexibilitat und Leistungs-
fahigkeit. Mit dabei sind neben dem Systemschlepper Pm Trac mit angetriebenem RU-
ckeanhénger die neuen Modelle des Forstspezialschleppers Felix in der 4- und 6-Rad
Version. Weitere Details finden Sie ab 1. April unter www.sehen-fahren-staunen.de




